& Ajuntament de Sallent,
\||’r Cabrianes i Cornet

BOTIGUES QUE DEIXEN

EMPREMTA

Com transformar el punt de venda per sorprendre,
diferenciar-se i crear una experiéncia de compra.

DILLUNS 9 DE NOVEMBRE
DE LES 3 A LES 5 DE LA TARDA
LLOC: AULA FORMACIO EDIFICI “EL SALT”

- De I'aparador a l'interior: una imatge cohe-
rent en tota la botiga.

« Crear una experiéncia: ambientacio, recorre-
gut i detalls que facin memorable el comerc.
Producte que sedueix: Visual Merchandising
per destacar-lo i facilitar la compra.

- Diferenciar-se sense grans pressupostos:
idees creatives i recursos accessibles.

ll-luminaci, color i atrezzo per transformar
l'espai i potenciar el producte.

Zones estratégiques: entrada, aparador, tau-
lell i punts de compra impulsiva.
Manipulacié de materials: atrezzo nadalenc
senzill i aplicable al punt de venda.
Tendéncies de Nadal 2026: colors, materials,
textures i estils de la campanya.

Després del curs, la ponent pot fer un assessorament personalitzat al teu punt de venda.

> P L
INSCRIPCIO  [700noiciies
trobaras en aquest codi QR,

-
p R EVIA itambé a www.sallent.cat,v

www.elsalt.cat o a 'App
Sallent.

Més informacié al Servei de Promocié
Economica i Ocupacio:

Q) 938206192 - Smacs
— iputaci
. 11 Ajuntament de Sallent, @ Barcels
= sll.pr cat o dnmn




